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Maak een artikelpresentatie in je eigen klas van een
product dat je mee mag nemen uit de winkel.
Maak de etalage en presentatie zo aantrekkelijk zodat
klanten je product graag zouden willen kopen.

4 lesuren

Een artikelpresentatie en een reflectie op hoe leerlingen
een product / artikel aantrekkelijk presenteren voor de
winkel

RETAIL & STYLING

Haal de winkel in je school door middel van
een artikelpresentatie 
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De leerlingen gebruiken de technieken van het etaleren en
maken een artikelpresentatie in de school. 
Zie de bijlage voor een beschrijving en een uitgebreid
stappenplan.

1. Bespreek met je klas de technieken van het presenteren

2. De docent neemt contact op met een winkel in de buurt met
de vraag of zij producten mogen meenemen voor een
artikelpresentatie. Dit kan zijn een actie, een rageartikel of juist
een artikel wat niet zo goed loopt. Je kan met 4 producten
beginnen waarbij 4 maal een tweetal aan de slag kan in de
etalages of tafels van de school. Je kan bijvoorbeeld kiezen voor
4 seizoenen met 4 thema’s van het seizoen waardoor
gedurende het seizoen de gehele klas aan de beurt komt. 

3. Laat de leerlingen aan de slag gaan met de technieken van
het etaleren.
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vmbo e&o retail
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4. Naast het etaleren moeten ze ook de winkel promoten en de
speciale actie die er loopt.

5. Maak foto’s voor de winkel er verstuur deze via de mail.

6. Reflecteer met de hele klas.
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Spreek met de winkel goed af hoe lang je de artikelen/producten op
school neer mag zetten.

De actie loopt misschien 2 weken dus maak een goede planning met
een effectieve voorbereiding en uitvoering.
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/ TIPS 

https://kch.nl/beroepsgericht/haal-de-winkel-in-je-school-
door-middel-van-een-artikelpresentatie/
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het begrip retailformule herkennen
en toepassen

Verkoopomgeving
realiseren

samenhang tussen doelgroep,
assortiment en marktpositie
herkennen en toepassen 

samenhang tussen marketing-
instrumenten herkennen en toepassen

winkelinrichting ontwerpen en realiseren 

promotiematerialen ontwerpen en
realiseren  

Commerciële
werkzaamheden

uitvoeren

de verkoopomgeving verkoopklaar
maken 
artikelpresentaties maken aan de
hand van thema en compositie

etaleren, visualiseren
merchandising aan de hand van
thema en compositie 

nevenactiviteiten organiseren
om omzet te stimuleren
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